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Guia de calculo: EBITDA, el numero
que el banco mira primero

Tu utilidad neta puede engatiar. El EBITDA muestra lo que tu operacion genera
para pagar deudas e invertir.

1. Qué es

EBITDA es la utilidad antes de intereses, impuestos, depreciaciones y amortizaciones. Mide la caja que produce la
operacién del negocio, sin el efecto de como se financia ni de los cargos contables que no son salida de efectivo.

1 Utilidad neta 60.000

2 +Impuesto a la renta y participacion laboral +40.000
3 + Gastos financieros (intereses) +25.000
4 = Utilidad operativa (EBIT) =125.000
5 + Depreciaciones y amortizaciones +35.000
6 =EBITDA =160.000

Ejemplo ilustrativo con cifras redondeadas.

2. Como lo usa el banco

Deuda financiera / EBITDA Deuda con costo + EBITDA Cuantos afios de operacién harian falta para pagar
la deuda.

Cobertura de intereses EBITDA + gastos financieros Cudntas veces cubre la operacién los intereses.

Margen EBITDA EBITDA + ventas Eficiencia operativa; permite comparar con el
sector.

Cada entidad fija sus propios limites seglin sector, garantias y plazo. Pregunta a tu banco qué rangos usa antes
de presentar la solicitud.

3. Errores que el analista detecta en tres minutos
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Guia de célculo: EBITDA, el nimero que el banco mira primero

Sumar ingresos que no se repiten (venta de un activo, una indemnizacién) como si fueran operativos.
No restar gastos que el duefio paga fuera de la empresa y que la empresa necesitaria.

Estados financieros que no cuadran con lo declarado al SRI.

EBITDA alto con dias de cobro crecientes: la utilidad no se esta convirtiendo en caja.

Regla practica: presenta el EBITDA junto al flujo de caja proyectado y a la conciliacién con tus declaraciones.
Un nGmero sin respaldo resta credibilidad.

Siguiente paso

¢Quieres que lo revisemos contigo? Agenda un diagndstico sin costo de 30 minutos por WhatsApp (+593 99 572
8488) o en strategicleverage.partners. 22 afios de experiencia directiva de nuestros socios, con atencién en
Quito, Guayaquil y Cuenca.

Documento informativo de caracter general. No sustituye una asesoria profesional sobre el caso concreto de tu empresa. La normativa citada
debe verificarse en su version vigente a la fecha de uso.
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